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Немного обо мне: 

Таргетированная и контекстная реклама по всему миру. Более 50
проектов за последние 4 года и более 5 миллионов долларов
доверенного бюджета

Перечисление того, что я делаю:
 



Мои кейсы
Рекламный рынок меняется, но я все
же покажу некоторые кейсы,
которые были сделаны в течение
года.

Хотелось бы отметить такие
проекты как Parimatch,
BagatoLososia и другие бренды
украинского рынка с которыми
мне посчастливилось поработать. 



Автомобили из США с бюджетом $3,7 млн в год
Так как у клиента уже был специалист по таргетированной рекламе, я закрыл только Google рекламу, в
которой до меня тоже были хорошие результаты, но я смог увеличить количество лидов на +300% и
снизить стоимость конверсии на 50%.



Онлайн+оффлайн конференция в Дубае на 5000 человек
Клиент указал, что средний процент не захода на конференцию в онлайн составляет 30%,
соответственно задача была привести 8000+ заявок за 1,5 месяца, но половину месяца были проблемы
с сайтом клиента, так что по факту 8053 заявок были привлечены за месяц. 



KPI и результаты

Были трудности с тем, что рекламный креатив с афтепати конференции заблокировал
Facebook, поэтому я постоянно менял рекламный аккаунт, что тоже занимало много
времени.
я обсудил с клиентом, что он готов тратить не более $4 за лид, с чем я успешно
справился, доведя клиентов до $3,4 в среднем за 8053 заявки. Ниже прикрепляю пару
скриншотов из рекламного кабинета.



Реклама букмекерской конторы 1xbet в Африке
нужно было привлечь англоговорящих африканцев к участию в торгах и поднять имидж компании в этом ГЕО. я сделал
следующее: создал лендинг с футбольным матчем и в конце игры - пользователь всегда был крутым футбольным
президентом, а потом получал крутой бонус на первую ставку и переходил на сайт букмекерской конторы.



KPI и результаты

Были сложности с перманентной блокировкой рекламы, так как рекламировать запрещено, но я решаю
этот вопрос и готов работать с проблемными нишами. Мне запрещено показывать всю статистику, но
ниже приведены скриншоты, на которых видно, сколько стоит переход с футбольного матча на
букмекерскую контору. Клиент остался доволен и я продолжу пользоваться подобными маркетинговыми
инструментами. 



Автозапчасти для автомобилей из США
«Bexhill Parts» — компания, занимающаяся продажей автозапчастей для автомобилей из Америки.
Более 10 000 запчастей в наличии, а также доставляем под заказ

Рекламный бюджет более $2k



KPI and Результаты

Разработал и запустил более 25 рекламных кампаний. Долго не мог получить желаемую стоимость лида.
Которая составляла - 3$
Пробовал рекламу на сайте, сообщения, но лучше всего себя показала рекламная компания с
оставлением заявки через лид-форму.
Средняя цена на данный момент не превышает $2. Клиент доволен)



10 968 новых юзеров для Децентрализованного рынка краудсорсинга

В начале сотрудничества была поставлена задача настроить аналитику и найти трафик с 15  оговоренных
стран, далее масштабировать самую дешевую страну для сбора юзеров на платформу.  



KPI and Результаты

Всего было запущено 31 рекламная кампания на 15 разных стран и самыми дешевыми
оказались Африканские страны со средней ценой - 0,16$ за зарегистрированного
пользователя . 

Всего за время теста 15 стран со средней ценой за лид - 1,07$ 
 



агентство по трудоустройству и
оформлению документов для легальной
работы в Польше.

Задача: увеличить количество клиентов для
оформления документов и закрытия
текущих вакансий

Что было сделано: в начале работы я
проанализировали рекламную активность
конкурентов, определил наиболее
оптимальные цели рекламных кампаний и
рекламных сообщений. Запущены
рекламные кампании с целью генерации
лидов для 2-х гео: Турция и Казахстан.

1493 ЛИДА НА АГЕНСТВО ПО
ТРУДОЙСТВУ И  ОФОРМЛЕНИЮ
ДОКУМЕНТОВ  В ПОЛЬШУ 



KPI и Результаты 
Запустил 11 рекламных компаний и в целом, с первой же компании были дешевые заявки, но решил
тестить дальше и нашел связку, где заявка стоила 0,40$, итого сделал 
1493 лида со средней стоимостью 0,83$ 



Онлайн-школа английского языка для учителей

Очень узкая специфика инфобизнеса, честно говоря я сильно сомневался в этом проекте, но
мы решили его протестировать и получили результат. Добавлено несколько креативов, которые
мы сделали для этого проекта



KPI and Результаты

Были небольшие бюджеты на первый вебинар, где в конце была воронка продаж. Про
заработок клиентов - в кейсах писать не могу, но вся реклама окупилась более чем на
100%



Лазерная эпиляция в Одессе, Украина
Работали более 2,5 лет и прошли путь от открытия салона до переезда в топовый район города и найма
сотрудников



Магазин фейерверков в Польше, Чехии, Сербии
Запустили рекламу для клиента в Google и социальных сетях, но позже оставили только Google, так как
доходность от него вышла выше для этой ниши. В результате увеличить количество продаж в год на
167%



Связь со мной: 
Telegram - @ta4a01

WhatsApp, Viber - 0503927377


